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Дана стаття присвячена таким поняттям як банкрутство та неплатоспроможність та їх законодавчому визначенню в Україні, також 
розглянуто причини та наслідки виникнення цих явищ для власників, споживачів, клієнтів та для економіки різних країн загалом. Зако-
нодавче визначення міститься в Господарському Кодексі та в Кодексі України з процедур банкрутства. Банкрутство та неплатоспромож-
ність мають серйозні наслідки як для підприємств та осіб, так і для економіки в цілому. В статті проаналізовані наслідки для всіх груп. 
Досліджено досвід іноземних країн у сфері неплатоспроможності та банкрутства. У статті зазначено, що існує три напрями законодавчого 
врегулювання явищ неплатоспроможності та банкрутства: прокредиторський, проборжниковий, змішаний. Більшість економічно розви-
нутих країн обирають саме проборжниковий метод та залучають різноманітні механізми задля реабілітації платоспроможності боржника. 
Так, у США дану проблематику регулює U.S. Code: Title 11 Bankruptcy, у якому питання неплатоспроможності має три визначення: для 
суб’єкта господарювання, для муніципалітету, для товариства. Також наведено шість видів справ про банкрутство: ліквідація, регулю-
вання/коригування боргів муніципалітету, реорганізація, регулювання/коригування боргів сімейних фермерів або рибалки з регулярним 
доходом, регулювання/коригування боргів фізичної особи з регулярним доходом. Німецькій «Insolvenzordnung» виділяє три причини 
банкрутства: неплатоспроможність боржника, неминуча неплатоспроможність та надмірна заборгованість. Німеччина рівноцінно захи-
щає права кредиторів та боржників. У Великій Британії існує декілька нормативно-правових актів, що спрямовані на вирішення питань 
неплатоспроможності та існує п’ять процедур для компаній для відновлення активів або ліквідації, де три направленні на відновлення 
активів суб’єкта, а інші два безпосередньо застосовуються при ліквідації. Французьке законодавство можна охарактеризувати багатоак-
тним та проборжниковим. У Польщі визначення боржника фізичної особи та боржника юридичної особи є різним. На відміну від Франції 
у Польщі діє для врегулювання питання кодекс.

Ключові слова: неплатоспроможність, банкрутство, причини, наслідки, боржник, кредитор, законодавче врегулювання, заборгова-
ність, досвід іноземних держав.

This article is devoted to concepts such as bankruptcy and insolvency and their legal definition in Ukraine, as well as the causes and conse-
quences of the occurrence of these phenomena for owners, consumers, clients and for the economy of different countries in general. The legal 
definition is contained in the Economic Code and the Bankruptcy Code of Ukraine. Bankruptcy and insolvency have serious consequences for 
both businesses and individuals, as well as for the economy as a whole. The article analyzes the consequences for all groups. The experience 
of foreign countries in the field of insolvency and bankruptcy was studied. The article states that there are three directions of legislative regulation 
of insolvency and bankruptcy phenomena: pro-creditor, pro-debtor, and mixed. Most economically developed countries choose the pro-debtor 
method and involve various mechanisms to rehabilitate the debtor’s solvency. Yes, in the USA this issue is regulated by the U.S. Code: Title 
11 Bankruptcy, in which the issue of insolvency has three definitions: for a business entity, for a municipality, for a partnership. Six types of bank-
ruptcy cases are also listed: liquidation, adjustment/adjustment of municipal debts, reorganization, adjustment/adjustment of debts of family 
farmers or fishermen with regular income, adjustment/adjustment of debts of an individual with regular income. The German “Insolvenzordnung” 
distinguishes three reasons for bankruptcy: insolvency of the debtor, imminent insolvency and excessive indebtedness. Germany equally protects 
the rights of creditors and debtors. In the UK, there are several pieces of legislation aimed at dealing with insolvency and there are five procedures 
for companies to recover or wind up, with three referring to the recovery of the entity’s assets and the other two directly applicable to liquidation. 
French legislation can be characterized as multi-act and pro-debt. In Poland, the definition of a debtor of a natural person and a debtor of a legal 
entity is different. Unlike France, Poland has a code to settle the issue.

Key words: insolvency, bankruptcy, causes, consequences, debtor, creditor, legislative regulation, indebtedness, experience of foreign 
countries.

Виклад основного матеріалу дослідження з повним 
обґрунтуванням отриманих наукових результатів. Бан-
крутство та неплатоспроможність – це терміни, які зазви-
чай  асоціюються  з  фінансовими  труднощами  та  неста-
більністю.  Вони  мають  значення  не  лише  для  окремих 
підприємств  та  осіб,  а  й  для  економіки  загалом.  Розгля-
немо їх визначення, причини, наслідки та можливі шляхи 
запобігання.

Банкрутство та неплатоспроможність – це явища, які 
існують вже століттями. Історичні приклади таких ситуа-
цій можуть включати крахи великих корпорацій або фінан-
сові кризи,  які  вплинули на економічну ситуацію країни 
чи регіону. У початковий період розвитку римського права 
виконавче провадження передбачало, що особі, щодо якої 
винесене судове рішення або яка визнала свій борг, нада-

вався  тридцятиденний  строк  виконання.  Якщо  протягом 
цього часу боржник не задовольняв вимоги свого креди-
тора, останній  здобував право власності на боржника як 
раба, тобто він міг за своїм бажанням продати його за межі 
Риму або навіть убити [1, с. 12].

Законодавче  визначення  поняття  банкрутства  міс-
титься  в  Господарському  кодексі  України  (далі  –  ГК). 
Відповідно  до  ч.  2  ст.  209  ГК  банкрутством  вважається 
нездатність боржника відновити свою платоспроможність 
та задовольнити визнані судом вимоги кредиторів інакше 
як через застосування визначеної судом ліквідаційної про-
цедури [2].

Крім ГК, поняття банкрутства міститься в Кодексі Укра-
їни з процедур банкрутства (далі – Кодекс). Відповідно до 
ст.  1 цього нормативно-правового  акту банкрутством вва-
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жається  визнана  господарським  судом  нездатність  борж-
ника,  крім  страховика  або  кредитної  спілки,  відновити 
свою платоспроможність за допомогою процедури санації 
та реструктуризації і погасити встановлені у порядку, визна-
ченому цим Кодексом, грошові вимоги кредиторів інакше, 
ніж  через  застосування  ліквідаційної  процедури  або  про-
цедури  погашення  боргів  боржника,  а  також  віднесення 
страховика  або  кредитної  спілки  відповідно  до  рішення 
Національного  банку  України  до  категорії  неплатоспро-
можних відповідно до ЗУ «Про страхування» або ЗУ «Про 
кредитні спілки» [3]. До набрання чинності цим Кодексом 
визнати банкрутом можна було виключно юридичну особу, 
але наразі книга четверта Кодексу містить положення щодо 
проваджень у  справах про неплатоспроможність фізичної 
особи та фізичної особи-підприємця.

Причини  банкрутства  можуть  бути  різноманітними, 
від економічних та фінансових труднощів до юридичних 
аспектів, таких як порушення певних зобов’язань.

На  відміну  від  банкрутства  як  юридичного  факту, 
що  встановлюється  судом  та  породжує  певні  правові 
наслідки,  неплатоспроможність  є  фактичним  станом, 
у якому опинився суб’єкт господарювання, пасиви якого 
перевищують його активи, що унеможливлює проведення 
ним  розрахунків  з  кредиторами.  Неплатоспроможність 
вказує  на  стан,  коли  підприємство  чи  особа  не  в  змозі 
виконати свої фінансові зобов’язання у визначений строк. 
Це  може  бути  наслідком  недостатніх  оборотних  коштів, 
збільшення витрат або зменшення прибутку.

У кризовому стані підприємство опиняється не відразу. 
Кризові явища починаються з погіршення певних показ-
ників,  які  характеризують  його  зовнішнє  та  внутрішнє 
середовище, тобто зʼявляються ознаки (симптоми) непла-
тоспроможності та ризику настання банкрутства. До них 
належать: спад попиту на продукцію та зменшення обся-
гів  виробництва;  зниження  прибутковості  виробництва; 
збільшення витрат на виробництво; неритмічність підпри-
ємства; скорочення робочих місць; припинення поточних 
платежів та систематичне порушення термінів погашення 
зобовʼязань; падіння ринкової ціни цінних паперів і скоро-
чення виплачуваних дивідендів [4, с. 2].

Також варто додати і такі причини виникнення непла-
тоспроможності: зменшення національного доходу; зрос-
тання  інфляції;  нестабільність  податкової  системи;  зни-
ження  рівня  реальних  доходів  населення,  нестабільність 
фінансового, валютного ринків; політична нестабільність; 
негативні  демографічні  процеси;  неефективний  марке-
тинг,  менеджмент;  суттєва  перевитрата  інвестиційних 
ресурсів; недосягнення запланованих обсягів прибутку по 
реалізованих проектах; неефективна фінансова стратегія; 
низька  ліквідність  активів;  надмірна  частка  позикового 
капіталу та зростання дебіторської заборгованості [5].

Банкрутство та неплатоспроможність мають серйозні 
наслідки як для підприємств та осіб, так і для економіки 
в  цілому.  Вони  можуть  призвести  до  великих  втрат  для 
кредиторів, власників та споживачів, зменшити довіру до 
бізнесу та призвести до економічного спаду.

Економічні наслідки для сторін у процесі банкрутства 
і  неплатоспроможності:  для  кредиторів  –  кредитори,  які 
вимагають  погашення  своїх  боргів  у  разі  банкрутства, 
можуть втратити частину або всю суму боргу. Часто кре-
дитори розподіляються за пріоритетом виплат: одні креди-
тори можуть мати пріоритет перед іншими.

Для власників – власники підприємства можуть втра-
тити свої інвестиції або контроль над компанією. Вартість 
акцій  або  паїв  у  компанії  може  суттєво  зменшитися  або 
навіть зникнути.

Для  споживачів  та  клієнтів  –  банкрутство може при-
звести до змін у якості обслуговування або навіть до при-
пинення надання послуг або виробництва продукції. Спо-
живачі можуть зазнати негативного впливу на доступність 
товарів або послуг і їх якість.

Для економіки загалом – банкрутство може мати вели-
кий  економічний  вплив  на  місцеві  громади  та  ринки, 
зокрема, призводити до  збільшення безробіття та втрати 
податкових надходжень. Стабільність фінансових ринків 
і  довіра  до  бізнесу  можуть  погіршитися  внаслідок  бан-
крутства великих компаній або фінансових установ.

Соціальні наслідки банкрутства також не можна недо-
оцінити.  Втрата  робочих  місць,  психологічний  стрес 
та емоційний тягар можуть мати серйозний вплив на пра-
цівників,  їх  сім’ї  та  суспільство  в  цілому.  Банкрутство 
підприємства  може  призвести  до  масового  звільнення 
працівників і збільшення рівня безробіття у регіоні, а це 
може мати серйозний вплив на соціальний статус та само-
оцінку працівників,  їх фінансове становище та  здоров’я. 
Банкрутство підприємства може підірвати довіру спожи-
вачів та інвесторів до інших підприємств у відповідному 
секторі економіки.

Це  може  вплинути  на  рішення  про  покупку  певних 
товарів  або  послуг,  а  також  на  рішення  щодо  інвесту-
вання.  Банкрутство  також  може  мати  негативний  вплив 
на спільноту вцілому, зокрема, призводити до зменшення 
підтримки місцевих підприємств та надання ними послуг, 
це і втрата робочих місць та зменшення податкових надхо-
джень, які у свою чергу, можуть вплинути на інфраструк-
туру, освіту та інші соціальні програми.

Щоб уникнути банкрутства  та неплатоспроможності, 
необхідно вжити ефективних заходів. Нині великої попу-
лярності  набули  такі  антикризові  стратегії:  управління 
змінами,  стратегія  диференціації,  стратегічні  альянси, 
стратегія швидкої  реакції,  венчурні  стратегії,  синергічне 
управління  бізнесом,  даунсайзинг,  системне  управління 
бізнес-процесами,  системні  інновації,  підприємницька 
креативність  тощо.  Відповідно  до  того,  що  є  причиною 
кризи,  підприємству  слід  обирати  метод  або  комплекс 
методів,  які краще за  інші допоможуть усунути джерела 
розбалансування діяльності, та розробляти матрицю філь-
трації методів [6, с. 88].

Також  фінансове  планування,  управління  ризиками, 
ефективне  управління  кредиторською  заборгованістю 
та постійний моніторинг фінансового стану можуть допо-
могти  підприємствам  та  особам  уникнути  фінансових 
труднощів.

Ретельне  фінансове  планування  дозволяє  підприєм-
ствам та особам уникнути фінансових труднощів шляхом 
управління  бюджетом,  плануванням  витрат  та  створен-
ням резервних фондів. Розробка і впровадження стратегій 
управління ризиками допомагає ідентифікувати та управ-
ляти ризиками, що можуть призвести до фінансових про-
блем. Регулярний моніторинг фінансового стану дозволяє 
оперативно реагувати на зміни та вчасно коригувати стра-
тегії управління. Періодичне оновлення та реформування 
бізнес-моделей та стратегій діяльності допомагає присто-
совуватися до змін на ринку та уникати застарілих підхо-
дів, які можуть призвести до фінансових труднощів.

Явище  неплатоспроможності  підприємств,  і  відпо-
відно самого банкрутства, притаманно кожній країні і вже 
не  сприймається  як  щось  негативне,  а  скоріше  як  нор-
мальний, очікуваний процес у бізнесі, де постійно  існує 
конкуренція  між  суб’єктами  господарювання,  наслідком 
чого  є  поява нових  гравців  та  зникнення  старих. Надалі 
ми будемо розглядати питання щодо того, як саме країни 
з ринковою економікою у всьому світі визначають та спів-
відносять  поняття  «неплатоспроможності»  та  «банкрут-
ства», а також особливості врегулювання ними даних про-
цедур.

Попередньо доцільним є зазначити, що науковці виді-
ляють напрями ставлення держав до процедури банкрут-
ства  та  неплатоспроможності  на  законодавчому  рівні:  
1)  прокредиторський  –  пріоритет  надано  інтересам  кре-
дитора та задоволенню його грошових вимог, тому ризик 
застосування ліквідаційної процедури є великим, а реор-
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ганізаційні механізми не такі дієві та не часто обираються 
боржником та/або кредитором; 2) проборжниковий – тут 
навпаки  позиція  законодавця  полягає  у  надані  можли-
вості боржнику ефективно відновити платоспроможність, 
а інтереси кредитора мають вторинну значимість, їх гро-
шові вимоги задовольняються паралельно з відновленням 
бізнесу  боржника;  3)  змішаний – полягає  у  солідарному 
захисті інтересів боржника та кредитора [7, с. 235].

У  США  існує  Кодекс  про  банкрутство  (U.S.  Code: 
Title 11 Bankruptcy), який набрав чинність ще у 1979 році. 
Цікаво,  що  термін  «insolvent»,  тобто  неплатоспромож-
ний,  у  Кодексі  поділяється  на  три  групи  та  має  відпо-
відно три визначення: а) щодо суб’єкту господарювання, 
який  не  є  товариством  або  муніципалітетом,  –  фінансо-
вий стан, коли сума боргів цього суб’єкта перевищує всю 
його  власність  за  справедливою  оцінкою;  б) щодо  това-
риства  –фінансовий  стан,  при  якому  сума  боргів  такого 
товариства перевищує сукупність майна, за справедливою 
оцінкою; в) щодо муніципалітету – фінансовий стан, коли 
муніципалітет не має об’єктивної можливості сплачувати 
борги.  Банкрутство  для  цілей  Кодексу  визначається  як 
правовий порядок вирішення боргових проблем фізичних 
та юридичних осіб [8].

У Кодексі США наведено 6 видів справ про банкрут-
ство:  глава 7  «ліквідація»,  глава 9  «регулювання/коригу-
вання  боргів  муніципалітету»,  глава  11  «реорганізація», 
глава 12 «регулювання/коригування боргів сімейних фер-
мерів або рибалки з регулярним доходом», глава 13 «регу-
лювання/коригування боргів фізичної особи з регулярним 
доходом»[9].  Загалом  як  зазначають  Сарнацький  М.А., 
Цар О.З.  та  виходячи безпосередньо  з приписів Кодексу 
в США система побудована таким чином, щоб створити 
боржнику  працюючі  механізми  для  відновлення  плато-
спроможності та запобігти ліквідації, але навіть якщо вже 
діло  дійшло  до  останньої,  то  боржник  має  можливість 
трансформувати  провадження  у  будь-який  момент  на 
реорганізаційне [9, 10].

Процедура у справі про банкрутство може починатися 
як  з  ініціативи  боржника,  так  і  з  ініціативи  кредитора, 
але для першого це зробити значно легше. Боржнику при 
поданні заяви щодо початку ліквідаційної чи реорганіза-
ційної процедур не потрібно доводити власну фінансову 
неспроможність,  що  провокує  багатьох  недоброчесних 
підприємців  з  нормальною  платоспроможністю  відкри-
вати вищезазначені провадження та користуватися обме-
женням  прав  кредиторів.  Щодо  останніх  Поляков  Б.М. 
зазначає,  що  кредитори  мають  право  подати  таку  заяву 
якщо сума їх незабезпечених вимог більше 5 тис. дол., але 
подати цю заяву можуть як мінімум три кредитори [11].

У  Німеччині  діє  Закон  «Про  неспроможність»  або 
«Insolvenzordnung»,  що  є  чинним  від  жовтня  1994  року. 
Визначення  та  підстави  відкриття  процедури  банкрут-
ства містяться у параграфах 17-19 Закону. Відповідно до 
п.  17  однією  з  причин  банкрутства  є  неплатоспромож-
ність  боржника,  коли  він  не  в  змозі  виконати  належні 
зобов’язання,  зазвичай  ситуація,  де  суб’єкт  припиняє 
здійснювати  платежі  [12].  Федеральний  суд  право-
суддя  в  Німеччині  (Bundesgerichtshof)  у  своєму  рішенні 
2005  року  розробив  прецедентний  принцип  для  подаль-
шого використання судами – боржник є неплатоспромож-
ним, якщо не може виконати 90% платіжних зобов’язань 
у встановлений термін протягом 3 тижнів [13].

Також  причиною  для  подання  зави  про  банкрутство 
може бути так звана неминуча неплатоспроможність або 
загроза  неплатоспроможності.  Це  ситуація,  коли  ком-
панія  на  момент  подання  заяви  не  є  неплатоспромож-
ною, але вона ймовірно не зможе виконати свої платіжні 
зобов’язання у встановлений термін. Як правило викорис-
товують прогнозований період у 24 місяці.

Остання  підстава  –  надмірна  заборгованість.  Обста-
вини  коли  активи  боржника  (а  саме  юридичної  особи) 

більше не покривають існуючих зобов’язань. Але законо-
давство наводить виняток, що і відрізняє цю підставу від 
звичайної  неплатоспроможності,  –  якщо  велика  ймовір-
ність того, що компанія продовжуватиме працювати про-
тягом наступних дванадцяти місяців, надмірної заборгова-
ності в розумінні законодавства немає.

Ініціатором порушення справи щодо банкрутства може 
бути і кредитор і боржник. Достатніми доказами неплато-
спроможності  зі  сторони,  що  подає  таке  клопотання  до 
суду,  є  визнання  такого  статусу  самим  боржником,  фак-
тичне  припинення  платежів.  Також  у  п.  5  Закону  зазна-
чено: «Суд у справах про банкрутство повинен з власної 
ініціативи встановити всі обставини, які мають значення 
для провадження у справі» [12]. Саме судове провадження 
не  передбачає жодних  процедур  відновлення фінансової 
спроможності боржника (реорганізації або санації). Якщо 
є  причини  вважати,  що  платоспроможність  можна  від-
новити, то: 1) затверджується конкурсний план, а прова-
дження  у  суді  припиняється;  2)  у  позасудовому порядку 
укладається  мирова  угода  між  боржником  та  кредито-
ром.  Сарнацький М.А.  стверджує,  що  загалом  у  Німеч-
чині рівноцінно захищені права кредиторів та боржників. 
У останніх  є  багато можливостей для  відновлення  своїх 
активів,  а  кредитори  наділені  широким  колом  повнова-
жень та мають великий вплив на процедуру ліквідації або 
реорганізації [9].

У  Великій  Британії  існує  цілий  ряд  актів,  що  регу-
люють  питання  фінансової  неспроможності,  наприклад, 
основним  є  Закон  «Про  неспроможність»  1986  р.,  Пра-
вила «Про неспроможність» (регулюють здебільшого про-
цедурні питання),  тощо. У контексті британського права 
термін «insolvency»,  тобто неспроможність/неплатоспро-
можність, можна охарактеризувати як ситуацію, при якій 
фізична особа чи підприємство мають недостатньо акти-
вів для покриття своїх боргів або не можуть сплатити свої 
борги у строк. Необхідно зазначити, що в Англії та Уельсі 
поняття «банкрутство» використовується тільки відносно 
фізичних  осіб,  а  таку  процедуру  для  компаній  назива-
ють  «corporate  insolvency».  Законодавством  передбачено 
5 процедур для компаній, де 3 («administrations» – адміні-
страція,  управління;  добровільна  домовленість  компанії; 
адміністративні конкурсні процедури) направленні на від-
новлення активів суб’єкта, а інші 2 (примусова ліквідація, 
добровільна  ліквідація)  безпосередньо  застосовуються 
при ліквідації [14].

Французьке законодавство, що регулює дане питання, 
складається з цілої низки актів, до прикладу, Закон «Про 
запобігання та дружнє врегулювання проблем на підпри-
ємстві»,  Закон  «Про  оздоровлення  та  судову  ліквідацію 
підприємств»,  тощо.  Під  неплатоспроможністю  розумі-
ють термінову чи неминучу неспроможність компанії або 
фізичної  особи  погасити  заборгованість  перед  кредито-
рами  одразу  чи  найближчим  часом.  Також  розрізняють 
банкрутство особи, що врегульовано статтями Господар-
ського  кодексу Франції,  та  банкрутство  бізнесу.  Законо-
давство  у  Франції  можна  охарактеризувати  більше  про-
боржниковим, яке містить цілий ряд варіантів як уникнути 
ліквідації: прощення боргу повністю або частково; продо-
вження термінів оплати; угода про розстрочення платежів; 
прийняття  партнера,  який  може  вкластися  у  компанію; 
мирова  угода;  створення  самоуправних  груп;  погоджена 
кредиторами  реструктуризація  боргів;  складення  плану 
погашення  боргів.  Ініціювати  порушення  справи  про 
банкрутство можуть боржник, кредитор, прокурор та суд 
у випадку невиконання умов мирової угоди [15].

У Польщі діє Закон про банкрутство, згідно зі ст. 11 якого 
неплатоспроможність  боржника  визначається  як  втрата 
здатності  виконувати  належні  грошові  зобов’язання. 
Такий  висновок  щодо  суб’єкта  можна  зробити,  якщо 
прострочення  виконання  грошових  зобов’язань  переви-
щує  3  місяці.  Також  щодо  боржника  юридичної  особи 
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у ч. 2 ст. 11 зазначено, що він є також неплатоспроможним, 
якщо  його  грошові  зобов’язання  перевищують  вартість 
його активів і такий стан триває понад 24 місяці. Заяву про 
банкрутство може подати боржник або кредитор. Боржник 
має  задекларувати свої персональні  активи  та фінансову 
ситуацію, а суд перевіряє ці дані і в разі невідповідності, 
виявленні неправдивих відомостей боржник несе адміні-
стративну чи кримінальну відповідальність [16].

Висновок. У висновку можна  зазначити, що поняття 
банкрутства та неплатоспроможності є складними та бага-
тогранними.  Наприклад,  історичний  аналіз  показує,  що 
банкрутство відоме ще з давніх часів: в Древньому Римі 
боржник  міг  бути  відданий  у  рабство,  якщо  він  не  зміг 
погасити  свої  зобов’язання.  Сучасність  також  не  обі-
йшлася без гучних випадків банкрутства, таких як крахи 
великих банків або підприємств, що мали великий вплив 
на глобальну економіку.

Крім  того,  важливо  враховувати  вплив  глобаліза-
ції  та  цифровізації  на  ризики  банкрутства.  Швидкі 
темпи  змін  у  світі  технологій  та  електронної  комуніка-
ції можуть як зменшувати, так і збільшувати ризики для 
бізнесу та особистих фінансів. Також вони є важливими 
складовими сучасної економічної та фінансової системи. 
Вони  відображають  ступінь  фінансової  стабільності 
та здатність підприємств та осіб виконувати свої фінан-
сові зобов’язання.

Причини та наслідки банкрутства та неплатоспромож-
ності  є  різноманітними  і  включають  економічні,  фінан-
сові, юридичні та соціальні аспекти.

З проведеного вище аналізу законодавства інших країн 
зрозуміло,  що  кожна  держава  по-своєму  характеризує 
поняття  банкрутства  та  неплатоспроможності,  має  осо-

бливе, підлаштоване під власне суспільство врегулювання 
даних  явищ.  Здебільшого  сучасні,  економічно  розвинуті 
країни обирають проборжниковий напрям врегулювання, 
основними цілями якого є зберегти бізнес боржника, ство-
рити  для  нього  систему  дієвих  механізмів  відновлення 
платоспроможності.

Отже,  у країнах з перехідною економікою, таких як 
Україна, процеси банкрутства та неплатоспроможності 
можуть бути менш розвиненими та недостатньо прозо-
рими, що створює проблеми для бізнесу та інвестиційної 
активності. Проте виявлено, що існує спільна тенденція 
до удосконалення вітчизняного законодавства у цій сфері 
з метою забезпечення більшої прозорості, захисту прав 
кредиторів та стимулювання підприємницької актив-
ності, що є досить позитивною  тенденцією.

Доцільним є і ознайомлення вітчизняного законодавця 
з досвідом інших, більш розвинутих та економічно успіш-
них держав. Досвід іноземних країн може бути важливим 
джерелом для вдосконалення законодавства про банкрут-
ство та неплатоспроможність, що сприятиме підви-
щенню ефективності фінансового регулювання та розви-
тку бізнесу в Україні. Але  не  треба  забувати, що  кожне 
суспільство  має  свою  унікальну  ментальність,  і  тому, 
в  першу  чергу,  необхідно  вибудовувати  законодавство 
сформоване  на  основі  цих  особливостей,  дієве  саме  для 
нашої держави.

Тому, враховуючи ці аспекти, важливо розвивати ефек-
тивні стратегії управління ризиками та сприяти інноваціям 
у  фінансовій  сфері.  Тільки  так  можна  забезпечити  стій-
кість  та  стабільність  економіки  та  суспільства  в  цілому, 
уникнути непотрібних економічних криз та сприяти ста-
лому розвитку країни.
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